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Governo 10 - Oposicao O

Antonio Costa e seus governos témum jei-
to especial para por os portugueses aolhar
para o lado iluminado do palco. S6 que o
mais importante nio esta nazonailumina-
da; esta no lado escuro do palco.

O que se estd a passar ¢ um bom exem-
plo disso. O Governo montou um show-off
(quatro ministros ewm secretario de Esta-
do) para anunciar 18 medidas para contra-
riar o aumento de precos.

O primeiro comentdrio que o show-off
merece € gue se 1 governo guer mesmo
ajudar a economia, nao anuncia 18 medi-
das (bastam trés ouguatro). E dificil eseru-

tinar 18 medidas... O segundo comentario
é que o Governo quer esconder o mais im-
portante: nenhum dos apoios permite re-
cuperar o rendimento que os cidadios jaes-
tao aperder comoanmentodoprecodogis,
combustiveis, eletricidade e com a subida
geral de precos (inflacdo).

O objetivo é claro: fazer creraocidadiio
comum (as empresas sio mais dificilmen-
te enganaveis) que o pais nio esta emmodo
de austeridade, Mas estd: os precos sobem
mais do que os salirios, o que na pratiea si-
gnifica corte de salarios,

A oposicio, a quem compete demumeiar

esta fraude, esta adormir. Ontem Paulo Mota
Pinto, lider parlamentar do PSD, nosair de
umareunidio como Governo, e questionado
sobre se a austeridade esta de volta, respon-
deu: “Poderiamos resumir assim, embora
nio seja assumida pelo Governo.” Que po-
brezade discurso. O PSD tem de dizer ao ci-
dadiio connun gue jaesta mais pobre...e que
estd aser ludibriado pelo Governo.
CostaeCia. fizeramumtrabalho notavel
aoatirar aausteridade para cimado governo
da troika. Agora voltam a fazer um trabalho
fantastico, fazendo de contaque aausterida-
deesta devolta. Que cabazadanaoposicio. m
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Qualquer que seja
o modelo de
distribuicéo de
receitas que venha
a ser usado levara
a perda de receitas
dos clubes grandes.

Nao a centralizacao

negociacio centralizada dos di-
reitostelevisivos do futebol vol-
tou recentemente a estar em
foco. comoaniimcio deumapos-
sivel antecipacio para 2023,/24.
Ainda recentemente, Pedro
Proencagarantiuque “ninguém
vai receber menos do que rece-
be”, combasenumestudoda EY
que garante que os direitos po-
dem valer 300 milhées de euros.
Junte-se aisto o arsumento de
que, como todas as outras ligas
europeias tém os direitos cen-
tralizados, “nio podemos andar
emesentido contrariona autoes-
trada” — nas palavras de Tiago
Madureira, o diretor executivo
da Liga - e centralizar os direi-
tos televisivos passou a ser uma
verdade indiscutivel.

Antes de instalarmos pistas
de ski embarda - afinal. todos os
paises mais desenvolvidos as
tém —, talvez comecar por per-
ceber o impacto real da centra-
lizacdo no futebol portugués.
Em 2004, noprestigiado JEEA.
Falconieri e coautores definem
em que condicoes faz sentido a
negociacio centralizada: ligas
cujos clubessio de dimensio re-
lativamente idéentica e onde a
performance esta pouco corre-
lacionada com as receitas. Ne-
nhuma destas condicdes se ve-

rifica em Portugal: os trés gran-
des ativam 94.5% dosadeptos e
quem conseguir qualificar-se
para a UEFA Champions Lea-
gue (UCL) tem acesso areceitas
que podem atingir 30% do total
de uma época desportiva.
Desde 2004, muita dgua
correnemuitas licdes terdosido
aprendidas, Masuma parece es-
tar escrita na pedra: por siso. a
negociacdio centralizada aumen-
ta asreceitas. Em Espanha, pas-
sou-se a negociacdo centraliza-
dﬂ e as re ceitas aumentaram
mais de 50% entre os contratos
emvigorem 2013 e os que se se-
guiram. S hd um problemacom
estaanalise. Nomesmo periodo,
as receitas televisivas também
aumentaram na mesma 01'den1
de magnitude em Inglaterra e
ainda aumentarammaisna Ale-
manha, ambas com negociagio
centralizada ha varios anos. E
onde se observou o recorde de
aumento? Em Portugal, onde a
negociacdo individual levou a
que, namesma altura, asrecei-
tas amentassem mais de 100%.
Niodeixade serextraordindrio
que, depois de termos consegui-
do o maior amumento de sempre
com negociacdo individual, o
modelo de exceléncia seja ago-
raanegociagao centralizada.

E bom lembrar que anego-
ciacdo centralizada traz sempre
consigowmmodelo de distribui-
cao. Relativamente a 2018/19,
os trés grandes receberam 73%
dasreceitas televisivas de un to-
talde 172M€. Qualquer que seja
omodelo de distribuicio de re-
ceitas que venhaaserusado, in-
chiindo oreferidopor Tiago Ma-
dureirarecentemente ao Record
- 50% equitativamente, 25%
pormeérito desportivo e 25% por
impacto social -, levara a perda
dereceitas dosclubes grandes a
ndo ser que a centralizacio da
negociagio por si so aumente o
bolo de tal maneira quemaisdo
que compense o efeito daredis-
tribuicdo. Paraisso acontecer, as
receitas teriam quase de dupli-
car. Ninguém, com a eventual
excecdo de Miguel Farinha da

Nio deixa de ser
extraordinario
que o modelo

de exceléncia
seja agora
anegociacio
centralizada.

EY, parece acreditar nessa hipo-
tese. A SPORTV acumula pre-
juizos e o consumidor portugués
ja paga de longe o futebol mais
caro da Europa em percenta-
gem do salario médio.

Se o efeito de valorizacio
acrescidadanegociacao centra-
lizadandose materializar, a im-
posicao domodelo de distribui-
ciodereceitas atrasreferido le-
varia auma diminui¢do de 25%
a 60% das receitas televisivas
dos trés grandes. Quando vemos
que os frés grandes ja tém me-
nos de metade damédiadasre-
ceitas dos clubes que em 13,19
se qualificaram em segundo lu-
gar da fase de grupos da UCL,
percebemos o desafio que o fu-
tebol portuguésenfrentaparase
manterrelevante numa Europa
cada vez mais apostada em ex-
pandira UCL. Podemos decidir
enviar para Moreira de Conegos
todos os anos receitas televisi-
vas que dariam parapagaracada
localwuma semanade fériasmum
hotel de 5 estrelas em Punta
Cana com tudo incluido. Mas é
bom que se lembre que o preco
a pagar por isso pode ser a irre-
levancia futura dos clubes por-
tugueses na Europa. m
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